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Prinzipien des Erfolgs 

Machen Sie das außergewöhnliche Gute zu Ihrem Erkennungsmerkmal 

 

 
 

Seminarziel  
Die Teilnehmer   

 sollen die Prinzipien des Erfolgs kennen 

 lernen Methoden, die Erfolgsprinzipien für sich zu nutzen 

 werden den Zusammenhang von Gedanken und deren Wirkung verstehen 

 sollen den Weg zum Starverkäufer kennen lernen und nutzen 

 erkennen den Weg zu einem starken Selbstwertgefühl und den Nutzen eines starken 
Selbstwertgefühls  

 lernen ihre eigenen Energien zu mobilisieren  

 lernen sich motivierende Ziele zu setzen 

 lernen die nächsten Schwerpunkte ihrer individuellen Weiterbildung im Verkauf zu 
definieren und an ihnen zu arbeiten 

 sollen ihre eigene Wirkung erkennen und Maßnahmen entwickeln, um diese zu verbessern 

 

  

 

  

In jedem Markt gibt es Starverkäufer, gute, mittel-
mäßige und schlechte Verkäufer. Also egal, wie 
sich der Markt, die Wirtschaft oder die Produkte 
des eigenen Unternehmens entwickeln, es wird 
immer die geben, die einen Top-Umsatz schreiben 
und die, die einen geringen Umsatz schreiben. 
Jeder kann Starverkäufer werden, vorausgesetzt er 
fängt an, wie ein Starverkäufer zu denken und zu 
handeln. Was sind die Erfolgsprinzipien dieser 
Starverkäufer. 
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Inhalte  
 

 Erfolgsprinzipien  

 Fleiß, Ziel, Ausdauer, Wille, Glaube, Begeisterung 

 Einstellung 

 Gedanken und Wirkung 

 Topverkäufer werden 

 Starkes Selbstwertgefühl 

 Selbstmanagement – Energie schöpfen  

 Physische Energie 

 Qualität der Energie 

 Energie fokussieren 

 Bedeutsamkeit  

 Die eigene Vorstellung - Positionierung, Vertrauensbildung 

 Mit ganzem Herzen im Verkauf 

 Immer das Beste geben 

 Verantwortung übernehmen 

 Ängste überwinden 

 Individuelle Weiterbildung im 
Verkauf 

 Kreislauf des Erfolgs 

 Eigene Positionierung in 
Gesprächen  

 

Methoden  
 Lehrgespräch 

 Einzelarbeit 

 Gruppenarbeit 

 Punkttraining – eigene 
Positionierung in Gesprächen 

 

Organisation  
 Zielgruppe 

 Vertriebsmitarbeiter 

 

Beispielseite aus dem Arbeitsbuch für die 
Seminarteilnehmer 


